
Crear argumentos comerciales
Como llamar la atención y conectar con tus clientes

Online

Duración : 3 horas Ref. : 8913

Precio 1er inscrito : 240,00 € IVA exento
2º inscrito y sucesivos 240,00 € IVA exento
Bonificable por asistente: 39,00 €

Precio In-Company : 1.125,00 € IVA exento
Bonificable por grupo de 10 asistentes: 390,00 €

 Virtual  en directo con el formador

Presentarse en menos de 1 minuto para llamar la atención, mostrar las ventajas competitivas y saber exponer nuestro
objetivo comercial de forma atractiva.

Una formación práctica para organizar sus ideas y trabajar en sus argumentos comerciales para conseguir la atención de
sus clientes.

Llámanos
91 270 51 10

Objetivos de la formación

Realizar una presentación de nuestro proyecto en menos de 2 minutos.
Estructurar nuestra idea para captar la atención.
Usar las palabras que van a provocar el interés de nuestro interlocutor.

Dirigido a:

Profesionales interesados en vender proyectos y soluciones.

Contenido

Inmersión e interacción: Formación virtual con el formador | 60 min

Descubrimos un método.
Asimilamos sus usos, compartiéndolos con el consultor y los demás participantes.
Empezamos a entrenarnos.

Acción: trabajo individual de aplicación | 60 min

Puesta en práctica individual. Consultor accesible vía chat.
Despertar la curiosidad: enganchar.



Presentar los elementos diferenciales.
Saber concluir: invitar a la acción.

Consolidar y optimizar: Formación virtual con el formador | 60 min

Intercambiamos las mejores prácticas y los trucos.
Accedemos a fichas de métodos complementarios.
Descargamos una ficha con las herramientas de la formación.

Beneficios adicionales

Formación online en directo con el fomador.
Grupo reducido para facilitar la interacción. 
Ejercicios prácticos e intercambios enriquecedores entre el consultor y participantes.
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